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矢部　御社はWeb 広告を手がけられて

いるそうですが、阿部社長が事業を始め

るまでの経緯を教えてください。

阿部　営業として勤めていた会社が倒産

し、かねてから独立の思いもあったので

ネット上でビジネスを手がけようと考え

ました。パソコンの知識がほとんどない

ままブログ運営を始めて、「分からない

ところが分からない」という状態でした

から無収入の時期もあって･･･。しかし、

諦めずに一生懸命頑張れば、いつか報わ

れると信じ、妻にも支えられながら独学

で勉強を続けたところ、半年ほどして収

益を上げられるようになったんです。

矢部　挫折してしまいそうな状況でも、

前を向いていらしたのですね。

阿部　ええ、簡単にゴールするのは楽し

くありませんから、どんな失敗も糧にし

たいと考えています。それから 2016 年

に法人化し、現在はアフィリエイト広告

の掲載や、アフィリエイターへのコンサ

ルティングを手がけています。

矢部　そもそも、アフィリエイト広告と

いうのは、どういったものなのでしょう。

阿部　クライアント様に利益が出ない限

りは掲載費を頂かない形式のネット広告

です。具体的には、サイトでクライアン

ト様の商品やサービスを紹介し、それを

ご購入頂ければ紹介料が得られる仕組み

になっています。商品やサービスを必要

とする方へ届ける、仲介の役割ですね。

ご購入頂かない限りは大きな資金が発生

しませんから、クライアント様も、私た

ちも、欲しいものを手に入れたご購入者

様も、みんなが幸せになれるんです。

矢部　初めて知りましたが面白い仕組み

ですね。広告を掲載するにあたって、ど

のようなことに気をつけていますか？

阿部　自分の利益や効率を求めるのでは

なく、閲覧してくれる方のことをおせっ

かいなほど考えて広告を掲載するように

しています。「このキーワードで検索す

る人はこの情報を必要としているはず」

と想像し、困っている方に満足して頂け

るようにすることが大切。情報はネット

上にあふれていますが、その中からお客

様の知りたい情報を提供するには、実際

にお会いする以上のエネルギーを相手に

注がなければならないと思っています。

矢部　欲しい情報に辿り着けない悩みを

解消してくださるのはありがたいです。

阿部　そう言って頂けると嬉しいです。

コンサルタントとしてアフィリエイター

に指導する際は、こうした私の思いにつ

いても伝えるようにしています。もちろ

ん、テクニックについてはパソコンが分

からない方も理解できるよう、言葉遣い

に注意して教えていますよ。

矢部　会社としては、これからどのよう

に展開されていくのでしょうか？

阿部　アクセスを集めるのが得意なの

で、集客したい法人様のコンサルティン

グも行おうと考えています。ただ、ネッ

トは次々と刷新されますから、アフィリ

エイターとして広告も掲載し続けます。

新しい情報を常に取り入れ、自分が体験

して得た技術と思いを伝えたいです。
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代表取締役

阿部 文彰
学業修了後は飲食店経営や、金融関係・電力関係の営業
の仕事に従事。勤めていた企業が倒産したことを機に IT
業界へ入り、知識をゼロから独学で身に付ける。3 年ほ
どブログやサイトの運営、アフィリエイト広告などの実
績を積み、2016 年に（株）ミラシエとして法人化を果たす。
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“おせっかい”なほど相手を想う
必要な情報を届けるネット広告

大変な時期を経験した阿部社長だからこそ、
手がけていらっしゃるサービスには相手のこ
とを思う温かさがあるのだと、お話をしてい
て感じました。これからもその「おせっかい
精神」を持ち続け、ネット社会を生き抜いて
いってくださいね。

矢部 みほ（タレント）
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